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1. Обзор партнёрской модели 
Win to Win предлагает партнёрам модель сотрудничества, основанную на 
разделении дохода (Revenue Sharing). Партнёр получает комиссию за каждого 
приведённого клиента, при этом не несёт никаких рисков. Все риски по 
реализации проекта лежат на Win to Win. 

Ключевые принципы 
 
✅ Нулевой риск для партнёра — после передачи лида, партнёр не несёт 

никакой ответственности. 

✅ Оплата с первого платежа — комиссия начисляется сразу после получения 

оплаты от клиента. 

✅ Нет возвратов (No Clawback) — если проект прекращается, партнёр 

оставляет все полученные выплаты. 

✅ Прозрачность — все условия фиксируются в письменном соглашении. 

2. Типы лидов 
Комиссионный процент зависит от того, какой тип лида передаёт партнёр и 
какую роль он выполняет в процессе продажи. 

Тип лида Описание 

Горячий лид  
(Hot Lead) 

Клиент готов обсуждать проект, имеет бюджет и 
конкретную потребность (CRM, ERP, мобильное 
приложение, AI и т.д.) 

Холодный лид 
(Cold Lead) 

Первичный интерес или осведомлённость. Клиент пока не 
готов к покупке («может быть в будущем»). 

Клиент (полная 
продажа) 

Партнёр полностью заменяет отдел продаж Win to Win: 
сам находит клиента, проводит переговоры и закрывает 
сделку. 

Клиент (только 
рекомендация) 

Партнёр только представляет (intro) клиента команде  
Win to Win, но не участвует в процессе продажи. 
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3. Таблица комиссионных выплат 
Процент комиссии зависит от типа лида, участия отдела продаж Win to Win и 
суммы проекта. 

Тип лида До $20,000 От $20,000 Комиссия 
партнёра 

Горячий лид 15% 20% 15–20% 

Холодный лид 10% 15% 10-15% 

Клиент (полная 
продажа) 20% 25% 20–25% 

Клиент (только intro) 10% 15% 10-15% 

Комиссия при доппродажах (Upsale) 
Если клиент заказывает дополнительные услуги после основного проекта: 

Сценарий Условия Комиссия 

Upsale от Win to Win В течение 6 месяцев 5% 

Upsale от Win to Win После 12 месяцев 0% 

Upsale от партнёра Постоянно 10% 

 

4. Пример расчёта комиссии 
Рассмотрим конкретный пример для премиум-партнёра (горячий лид, ставка 
20%): 

Исходные данные: 

▶ Стоимость проекта: $30,000 

▶ График оплаты: $10,000 аванс + $10,000 середина + $10,000 финал 

▶ Маржа Win to Win: $9,000 

▶ Ставка партнёра: 20% от маржи = $1,800 итого 
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График выплат партнёру: 
Этап Оплата клиента Комиссия партнёра Накопительно 

1 $10,000 (аванс) $600 $600 

2 $10,000 (середина) $600 $1,200 

3 $10,000 (финал) $600 $1,800 

 

⚠  Важно: Если клиент прекращает проект на 2-м этапе — партнёр 
сохраняет $1,200 без возврата. Никаких штрафов или вычетов. 

5. Правила сотрудничества 
Правило Описание 

Прозрачность 
Партнёр обязан предоставить всю информацию о лиде: 
название компании, лицо, принимающее решения (ЛПР), 
стадия бюджета. 

Договор Письменное соглашение с фиксацией процентов и 
сроков действия прав на комиссию. 

Разрешение 
споров 

Если несколько партнёров приводят одного и того же 
лида, приоритет у того, кто зарегистрировал его первым. 

6. Распределение рисков 
 Партнёр Win to Win 

Риск после передачи 
лида 0% — нулевой 100% — полный 

Реализация проекта Не участвует Полная ответственность 

При отмене проекта Сохраняет все выплаты Прекращает выплаты 

Возврат комиссии 
(Clawback) Нет — никогда Не применяется 
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