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ПАРТНЁРСКОЕ СОГЛАШЕНИЕ О СОТРУДНИЧЕСТВЕ 

№W2W-_____ 

г. Ташкент «___» ____________ 2026 г. 

 

OOO «WIN TO WIN» в лице директора Комилжонова Ж.З., действующего на основании 
Устава, именуемое в дальнейшем «Компания», с одной стороны, и 

__________________________________________________________, в лице 
__________________________________________________________, действующего на основании 
____________________, именуемое в дальнейшем «Партнёр», с другой стороны, совместно 
именуемые «Стороны», заключили настоящее Партнёрское соглашение о 
сотрудничестве (далее — «Соглашение») о нижеследующем: 

1. ОПРЕДЕЛЕНИЯ 

1.1. «Компания» — ООО «WIN TO WIN», осуществляющая разработку программных 
продуктов и оказание IT-услуг. 

1.2. «Партнёр» — лицо, привлекающее потенциальных клиентов (лидов) для Компании на 
условиях настоящего Соглашения. 

1.3. «Лид» — потенциальный клиент, переданный Партнёром Компании с указанием 
имеющейся информации: название компании, контактное лицо, предполагаемая 
потребность. 

1.4. «Горячий лид» — клиент, готовый обсуждать проект, имеющий бюджет и конкретную 
потребность. 

1.5. «Холодный лид» — клиент с первичным интересом, пока не готовый к покупке. 

1.6. «Полная продажа» — случай, когда Партнёр самостоятельно находит клиента, 
проводит переговоры и закрывает сделку без участия отдела продаж Компании. 

1.7. «Рекомендация (intro)» — случай, когда Партнёр только представляет клиента 
команде Компании, но не участвует в процессе продажи. 

1.8. «Маржа проекта» — разница между стоимостью проекта для клиента и 
себестоимостью реализации проекта Компанией. 

1.9. «Комиссия» — вознаграждение Партнёра, рассчитываемое как процент от маржи 
проекта. 

1.10. «Допродажа (Upsale)» — дополнительные услуги, заказанные клиентом после 
завершения основного проекта. 
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2. ПРЕДМЕТ СОГЛАШЕНИЯ 

2.1. Партнёр обязуется привлекать потенциальных клиентов (лидов) для Компании, а 
Компания обязуется выплачивать Партнёру комиссионное вознаграждение в 
соответствии с условиями настоящего Соглашения. 

2.2. Модель сотрудничества основана на принципе разделения дохода (Revenue 
Sharing). Все риски по реализации проекта несёт Компания. Партнёр после передачи 
лида не несёт ответственности за ход выполнения проекта. 

2.3. Партнёр не является сотрудником, агентом или представителем Компании и 
действует как независимая сторона. 

3. КОМИССИОННЫЕ СТАВКИ 

3.1. Размер комиссии зависит от типа лида и суммы проекта и рассчитывается от маржи 
проекта: 

 

Тип лида До $20 000 От $20 000 

Горячий лид 15% 20% 

Холодный лид 10% 15% 

Клиент (полная 
продажа) 

20% 25% 

Клиент (только intro) 10% 15% 

 

3.2. Комиссия при допродажах (Upsale): 

 

Сценарий Условия Комиссия 

Допродажа от 
Компании В течение 6 месяцев 5% 

Допродажа от 
Компании После 12 месяцев 0% 

Допродажа от 
Партнёра 

Постоянно 10% 
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4. ПОРЯДОК И СРОКИ ВЫПЛАТ 

4.1. Комиссия начисляется с первого платежа клиента. 

4.2. Выплата производится пропорционально поступившим от клиента платежам в 
течение 5 (пяти) рабочих дней после получения Компанией очередного платежа. 

4.3. Выплата комиссионного вознаграждения производится любым удобным для 
Партнёра способом: наличными, переводом на банковскую карту или на расчётный счёт 
— по выбору Партнёра, согласованному с Компанией. 

4.4. Все обязательные налоговые отчисления удерживаются в соответствии с 
законодательством Республики Узбекистан. 

5. ОТСУТСТВИЕ ВОЗВРАТА КОМИССИИ (NO CLAWBACK) 

5.1. В случае прекращения проекта клиентом на любом этапе Партнёр сохраняет все 
ранее полученные комиссионные выплаты. 

5.2. Компания не вправе требовать от Партнёра возврата выплаченной комиссии ни при 
каких обстоятельствах, включая отмену проекта, неоплату клиентом последующих 
этапов или расторжение договора с клиентом. 

6. ОБЯЗАННОСТИ ПАРТНЁРА 

6.1. Партнёр обязуется предоставлять имеющуюся у него информацию о лиде в объёме, 
доступном на момент передачи: название компании, контактное лицо, предполагаемую 
потребность и иные известные сведения. Отсутствие полной информации не является 
основанием для отказа в регистрации лида. 

6.2. Партнёр обязуется не передавать одного и того же лида нескольким исполнителям 
одновременно. 

6.3. Партнёр обязуется не разглашать коммерческую тайну Компании, ставшую 
известной в процессе сотрудничества. 

7. ОБЯЗАННОСТИ КОМПАНИИ 

7.1. Компания обязуется своевременно выплачивать комиссионное вознаграждение в 
соответствии с условиями настоящего Соглашения. 

7.2. Компания обязуется информировать Партнёра о статусе переданных лидов и ходе 
сделки. 

7.3. Компания несёт полную ответственность за реализацию проекта и качество 
оказываемых клиенту услуг. 
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8. РЕГИСТРАЦИЯ ЛИДОВ И РАЗРЕШЕНИЕ СПОРОВ 

8.1. Каждый лид регистрируется Партнёром путём направления письменного 
уведомления Компании (электронная почта или мессенджер, согласованный 
Сторонами). 

8.2. Дата регистрации лида определяется моментом получения Компанией 
уведомления. 

8.3. В случае если несколько партнёров приводят одного и того же лида, приоритет 
имеет Партнёр, зарегистрировавший лид первым. 

8.4. Споры, возникающие из настоящего Соглашения, разрешаются путём переговоров. 
В случае невозможности решения разногласий путём переговоров, все споры Сторон 
подлежат рассмотрению в Экономическом суде города Ташкента Республики 
Узбекистан в соответствии с действующим законодательством Республики 
Узбекистан. 

9. КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ 

9.1. Стороны обязуются не разглашать условия настоящего Соглашения и информацию, 
полученную в ходе сотрудничества, третьим лицам без предварительного письменного 
согласия другой Стороны. 

9.2. Обязательство конфиденциальности действует в течение 3 (трёх) лет после 
прекращения действия настоящего Соглашения. 

10. РАСПРЕДЕЛЕНИЕ РИСКОВ 

10.1. Распределение рисков между Сторонами: 

 

 Партнёр Win to Win 

Риск после передачи 
лида 0% — нулевой 100% — полный 

Реализация проекта Не участвует 
Полная 
ответственность 

При отмене проекта Сохраняет все 
выплаты 

Прекращает 
выплаты 

Возврат комиссии Нет — никогда Не применяется 
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11. СРОК ДЕЙСТВИЯ И РАСТОРЖЕНИЕ 

11.1. Настоящее Соглашение вступает в силу с даты подписания Сторонами и действует 
бессрочно. 

11.2. Каждая из Сторон вправе расторгнуть настоящее Соглашение, уведомив другую 
Сторону в письменной форме за 30 (тридцать) календарных дней. 

11.3. Расторжение Соглашения не освобождает Компанию от обязательств по выплате 
комиссий за лидов, переданных до даты расторжения. 

11.4. Настоящее Соглашение составлено в 2 (двух) экземплярах, имеющих одинаковую 
юридическую силу, по одному для каждой Стороны, на русском языке. 

11.5. Стороны признают юридическую силу за документами, подписанными не только 
собственноручной подписью, но и аналогом собственноручной подписи, включая 
факсимиле и электронную цифровую подпись. 

11.6. Все изменения, дополнения и приложения к настоящему Соглашению являются его 
неотъемлемой частью и действительны при условии их оформления в письменной 
форме и подписания уполномоченными представителями Сторон. 

12. ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА, РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН 

 

«КОМПАНИЯ» 

OOO «WIN TO WIN» 
Мирзо Улугбек МФЙ, Козитарнов 
кучаси, 76-уй 
р/с: 2020 8000 8072 0667 8001 
ОПЕРУ АКБ «Капиталбанк» 
МФО: 00974 
ИНН: 311939969 
ОКЭД: 62010 
Тел: +998 95 535 35 55 
Комилжонов Ж.З 
 
 
___________________________ 

«Партнёр» 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
___________________________ 

Партнёрское Соглашение О Сотрудничестве (Win to Win) 
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